enn der 31jdhrige Peter

Hofer aus dem Kirnt-
ner Ferlach in Dallas oder Las
Vegas, in Paris, Briissel oder
Niirnberg seine Musterkoffer
offnet, bekommt das anwe-
sende Publikum Stielaugen.
Und wiren die internationa-
len Waffenausstellungen in
den genannten Orten nicht so
gut bewacht, ,,wir’ ich meine
Sachen in Sekunden los* (Ho-
fer).

Hofer ist einer der klein-
sten, aber feinsten Biichsen-
macher nicht nur im Ort am
FuBl der Karawanken. ,.Er ist
einfach Weltspitze", so ein
Sammler weltweit kostbarster
SchieBpriigel, der ob ebendie-
ser Sammlung ungenannt,

Investieren ins Schone

Der goldene Schuf

Wer den Nerv hat, einen Rolls-Royce jahrzehntelang
zu pflegen, um dann mit dem Oldtimer Geld zu
machen, sollte sich einmal bei exklusiven Jagdwaffen
umsehen: Da geht das oft viel schneller.

Text: Herbert Hegenbarth
Fotos: Norbert Noé
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Jagdwaffenerzeuger Peter
Hofer bei der Arbeit (rechts).
Biichsen aus seiner Werstatt
(Mitte und Unten)

weil von Einbrechern unbe-
sucht bleiben mochte.

Gemeinsam mit drei Mit-
arbeitern stellt er pro Jahr
vier bis funf Jagdwaffen her,
in bis zu 3000 Arbeitsstunden
pro Stiick und feinster Hand-
arbeit.

Die Preise, ,nicht unter
100.000 Schilling, nach oben
gibt es keine Grenze“, so der
Jagdwaffenkiinstler, schlie-
Ben allerdings auch eine
25jdhrige Garantie auf die
Gewehre mit ein. Durch-
schnittspreis einer echten
LPeter Hofer*: knapp iiber
300.000 Schilling. Durch-
schnittliche Wartezeit ab Be-
stellung; eineinhalb Jahre.
Hofer: Wir arbeiten oft um
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einen Minimallohn. Der
Kunde zahlt weder Uberstun-
den noch den kiinstlerischen
Wert."

Dafiir kommen sogar aus-

lindische Fachjournalisten

angesichts der Hoferschen |

Waffenpracht ins
Schwirmen. So schrieb etwa
der Herausgeber eines
Fachblattes in Yukon, Alaska,
anlidBlich der Las Vegas Shot
Show im Mirz 1988: ,Wer
weill? Wenn ich den Hund
verkaufe, mein Badezimmer
an Durchreisende vermiete
und die Kinder des Essens
beraube, dann kann ich mir
irgendwann einmal so ein
Stiick leisten.” Und ein paar
Zeilen weiter: ,,Wenn Sie so
wie ich diese
Museumsstiicke gesehen und
gepriift hitten, wiirden Sie
mit mir tibereinstimmen, dal
die Waffen ,saubillig” sind
und eine gute Geldanlage
darstellen.”

Dall Nobelwaffen Wert-
steigerungen von mehr als 15
Prozent pro anno durchma-
chen, bestitigen auch Hofers
Biichsenmacherkollegen.

Die Crux der insgesamt 17
Ferlacher Biichsenmacher
(6sterreichweit gibt es 143):
trotz einer auf das Jahr 1558
zuriickgehenden Biichsen-
machertradition  weltweit
noch einen relativ geringen
Bekanntheitsgrad zu haben.
Peter Hofer: ,,Wie oft rennen
bei uns in Ferlach schon
Scheichs vorbei?*

Die pilgern schon eher
durch London und fallen
rudelweise bei weltbekann-
ten Firmen wie James Purdey
oder Holland & Holland ein.

- S

- o

Schifter bei Peter Hofer

Der Lauf schiefit, der Schaft trifft

Dort wird’s dann auch teuer.
Unter rund 400.000 Schilling
ist weder von der einen noch
von der anderen
Biichsenmacherei etwas zu
kriegen. Und um diesen Preis
findet sich noch kein
Stricherl Gravur auf dem
Gewehr. Die besorgt dann
Londons Meistergraveur Ken
Hunt: zum Minimalpreis von
rund 100.000 Schilling.

Lieferzeit bei Purdey und
Holland & Holland: minimal
vier Jahre, die noch um ein
weiteres Jahr verldngert wird,
bekommt Ken Hunt das
SchieBeisen selbst in die
Hand.

Hier beginnt auch die
Geschiiftemacherei einiger
betuchter Londoner

] Spezialisten. Die erwerben

oft schon Jahre vorher
Optionen auf Dutzende
Waffen der Nobelfirmen und
verkaufen sie gegen 10- bis
ISprozentigen Aufschlag an
noch Betuchtere, die nicht
warten wollen. Denn eine
James Purdey hat man eben,
egal, was sie kostet.

So war ein nicht ganz armer
Wiener Jiger vor fiinf Jahren
im Zug eines
Gegengeschiftes um 280.000
Schilling in den Besitz einer
solchen Wunderflinte
gelangt. Kiirzlich erhielt er
dafiir ein Angebot iiber
550.000 Alpendollar. Er
behielt sie trotzdem, ,denn
die wird noch viel teurer®.

Allein der Schaft einer
Purdey oder auch Holland &

e Jigergilde

Holland kann bis zu 100.000
Schilling kosten. Bis zu 150
Jahre lang gelagerte Holzer,
dem Schiitzen millimeterge-]
nau angepallt, haben die
einen Spruch
erfinden lassen: ,, Der Lauf
schieBt, der Schaft trifft.*
Der Bearbeitung des
Schaftes, also jenes Teiles der
Jagdwaffe, liber den Jéger —
oder Schiitze - engsten
Kontakt mit dem Gewehr hat,
wird groBte Aufmerksamkeit

geschenkt. KorpergroBe,
Armldnge, Linge des
dufleren und des inneren
Unterarmes, Handbreite,
Lage des Kopfes beim

Anschlag — links oder rechts
— sind Faktoren, die beim
Anfertigen eines personli-
chen Jagdgewehres
Berticksichtigung finden.

Alle Arbeiten des Schiifters
laufen darauf hinaus, den
Hinterschaft durch
Schaftsenkung und
Schrinkung einschlieBlich
der gewiinschten Schaftform
so zu gestalten, daBl das Auge
des Jigers beim Anschlag des
Gewehres sofort und in gera-
der Linie tiber das Visier ins
Ziel sieht.

Schaftformen sind sehr
vielfdltig. Man unterscheidet
Schifte mit und ohne
Pistolengriff, mit und ohne
Backe und englische Schifte

ohne Pistolengriff, ohne
Backe und ohne
Riemenbiigel. = Besonders

hohe Kunstfertigkeit verlan-
gen die , Kriippelschiifte™ fiir
Schiitzen, die rechts anschla-
gen, aber mit dem linken
Auge zielen—oder umgekehrt.
Der Lauf einer Priizisions-
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walffe ist natiirlich auch nicht
anz unwichtig. Von den etwa
100 Teilen, aus denen so eine
agdwaffe besteht, gehren
iec Liufe zu den entscheiden-
en. Schrot- und Kugelldufe
erden aus Spezialstahl gefer-
tigt, dessen Festigkeit, Elasti-
zitdt und Korrosionsbestdn-
igkeit den Anforderungen
es jagdlichen SchieBens ge-
recht wird.

Die Berechnung des Flin-
enkalibers mit den Zahlen
12, 16 oder 20 stammt wieder
inmal aus England. Tradi-
ionsgemilB wird das Kaliber
es Schrotlaufes durch die
hlderaus einem englischen
fund (453.6 Gramm) ge-
ossenen Bleikugel gleichen
urchmessers bezeichnet. Je
roBer die Zahl des Kalibers,
esto kleiner der Durchmes-
er der Kugeln.

Ferlachs Waffenkiinstler
eziehen ihren Stahl im Rah-
men einer Produktionsge-
meinschaft bei der Firma
Bohler. Und sie machen es
moglich, alle technischen und
kiinstlerischen Wiinsche des
Jigers zu erfiillen. Uber 20
verschiedene Laufkombina-
tionen und die Wahlmoglich-
teil von mehr als 100 Kali-

ern erfiillen jeden auch noch
so ausgefallenen Wunsch der
Kunden. Nur eine Bitte ver-
hallt unerhory: der Wunsch
nach Reduktion des Preises.
Da 1iBt Hofer nicht mit sich
handeln: ,Ehe ich um funf
Prozent heruntergehe, gebe
ich funf Prozent mehr Lei-
stung dazu." Er ist diskret.
»Wenn Sie der Bruder eines
Kunden wiren, wiirde ich
Ihnen seinen Namen nicht
nennen.” Und er hédngt an
seiner Arbeit: ,Ich gebe jedes
Produkt  weinend auller
Haus.* Denn Tausende Stun-
den Arbeit an einer Waffe
lassen ihn nicht nur mit dem
Produkt zusammenwachsen,
,man identifiziert sich da-
mit* (Hofer).

Seit 17 Jahren in der Bran-
che aktiv, Absolvent der Fer-
lacher Waffenschule, legte er
1979, mit 21 Jahren, die Mei-

Peter Hofer’s Werkstitte:
Millionen an der Wand lang

sterpriifung im Biichsenma-
cher- und Schiifterhandwerk
ab. 1986 macht er sich selb-
stindig, und weil das Ge-
schiift, wie es sein Vaterin der
Steiermark betreibt, nur be-
dingt seine Zustimmung fin-
det, will er etwas Besonderes
| machen - und schafit es auch.

ErlidBtdie Kunden ihre Wiin-
sche bis ins kleinste Detail
entscheiden und weltbeste
Graveure an der Waffe wer-
ken, um sie nicht nur zu einer
personlichen Jagdwaffe, son-
dern auch zu einer steigenden
Wertanlage werden zu lassen.
Wenn Purdey oder auch ||

Eine Peter Hofer Spezial-Kipplaufbiichse
mit handgearbeiteten Lederkoffer

Holland & Holland von sich
behaupten, die GroBten —und
Besten — zu sein, kontern die
Ferlacher trocken: ,Was die
konnen, beherrschen wir
auch." Nachsatz: ,Die haben
sich eben gut vermarktet.”
Viel besser auch als die =

4 halbindustriell gefertigten -

Jagdwaffen im ostdeutschen
Suhl. Die Thiiringer Biichsen-
macher sehen zwar ebenfalls
auf eine 450jihrige Tradition
in der Herstellung von Nobel-
waffen zuriick, und im 16.
und 17. Jahrhundert sorgten
die Produkte aus den Suhler
Werkstitten fiir groBes Aufse-
hen. Besonders der séchsische
Konigshof — Suhl gehorte seit
1660 durch Erbschaft zu
Sachsen - verlangte nach im-
mer mehr und immer prunk-
volleren JagdwafTen.

Was man aber heute als
»mabBgerecht” exportiert,
pendelt sich — bei Spitzenmo-
dellen — knapp unter der
200.000-Schilling-Grenze
ein. Wolfgang Klebl vom
»Gebriidder  Merkl“-Impor-
teur Gustav Gentschow: ,Es
sind ausgezeichnete Walffen,
aber dort, wo sie im Preis
unter 100.000 Schilling ge-
hen, kann man sie als Wert-
anlage vergessen.” Wobei ¢s
auch bei Suhler Spitzenmo-
dellen Wartezeiten bis zu
zwei Jahren gibt.

Wilhelm Weichselbraun,
Kommerzialrat und Innungs-
meister der heimischen Biich-
senmacherzunft: »Suhler
Waffen werden erst im néch-
sten Jahrhundert eine Wert-
anlage, weil sie Kommerz-
ware sind."

Als echte Wertanlage -
duch kurzfristig - sieht er
Waffen von der vergangenen
Jahrhundertwende bis in die
dreiBiger Jahre  hinein,
»Sschone Oldtimer* und Se-
cond-hand-Gewehre. ,,Da ist
einiges zu holen.”

Sein letztes— von der Firma
Springer 1951 gefertigtes —
Gewehr gibt er allerdings
auch nicht her. ,Um 250.000
Schilling? DaB ich nicht
lach’.* =)
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